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Gewinne <
automatisiert Kunden
& lass deine E-Mail
Liste explodieren!

BONUS: Die 11 angesagtesten
Freebieideen & 5 Strategien zur
kostenlosen Vermarktung auf Social
Media & Canva Templates zur
Promotion

Gewinne automatisiert Kunden
und lass deine E-Mail Liste explodieren!
=+ Nimam dir jetze 30 Minuten Zeit, um dieses Training in Ruhe anzusehen oder speicher dir die URL Idr spéater ob.
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Was ist ein %@W

und warum es deinem
Businesswachstum helfen kann

Ein Freebie wird oft auch als Leadmagnet bezeichnet. Es geht darum, ein
hochwertiges Stlck Inhalt kostenlos anzubieten — im Tausch gegen die
Emailadresse deiner zukunftigen Kund:innen.

Ein Freebie ist das perfekte Tool, um zu zeigen, was du kannst.

Es hilft dir dabei, dich in den Képfen deiner Abonnent:innen als Expertin zu
positionieren. Und genau diese Ausgangslage méchtest du ja, um deine
Abonnenten spdter in zufriedene Kund:innen zu verwandeln.

VORAUSSETZUNG?

Um das Freebie erfolgreich aufzusetzen, bendtigst du Folgendes:

e eine Seite, auf der ein Formular angezeigt wird (Landing Page)
e ein Formular zur Eintragung (Hast du in jedem E-Mail-Tool)
e ein E-Mail-Tool, welches das Freebie ausliefert & die Adressen sammelt



https://www.activecampaign.com/?_r=QV3E246D

Das perfekte ﬁwéw

fur dich & deine Kund:innen

Bevor du dich fir eine der 11 Freebie Ideen entscheidest, solltest du dir vorab ein
paar Fragen stellen. Beantworte diese in Ruhe fir dich und wéahle erst dann das
passende Freebie flr dich & deine Zielgruppe aus.

Wer gehért zu deiner Zielgruppe?
Wie wirdest du deine Zielgruppe beschreiben?

Was fdllt deiner Zielgruppe schwer? Wobei braucht sie Hilfe?




Wie kannst du deiner Zielgruppe mit deiner Expertise helfen?

Mit welchem Medium fuhlst du dich wohl?
(schreibst du gerne, nimmst du gerne Audios auf oder liebst du es einfach, in die
Kamera zu sprechen?)

Aus welcher Motivation heraus méchtest du ein Freebie erstellen?

Was willst du daraus verkaufen? Einen Onlinekurs? Ein tiny product, eine Challenge?

(Achte darauf, dass du mit dem Freebie ein Problem der Kund:innen I6st, damit sie den ndchsten
Schritt gemeinsam mit dir gehen wollen. )




Deine unschlagbare
Freetie- Jofee

Nutze nun deine Antworten, um deine Stdrken mit den
Winschen deiner Kund:innen zusammen zu bringen.

Leicht umzusetzen
Etwas aufwdndiger

Technisch & zeitlich anspruchsvoll

Diese Tools kannst du fir die Umsetzung
verwenden

Unser Pro-Tipp

* WICHTIG: Du kannst dir nattrlich JEDEN Prozess leicht oder aufwendig
gestalten. Beispiel: Du kannst ein Webinar ganz einfach via Zoom, oder
ein automatisiertes Webinar mit zig Automationen aufsetzen. Unsere
Einschatzung soll dir lediglich als Richtwert dienen, falls du komplett neu
in diesem Thema bist.
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E-BOOK K

Ein Freebie-Ebook ist im Grunde ein mehrseitiges PDF zu einem kleinen
Themenkomplex, z.B. einem Teil deines Fachgebiets. Wichtig ist, dass das
Thema fur deine zukiinftigen Kund:innen interessant ist.

Je nach Fahigkeiten kannst du hier von Word, Pages, GoogleDocs Uber
0’ Canva, Scrivener und InDesign alles nutzen.

!!I Hier findest du 5 kostenlose Coverideen fur dein Ebook

PERSONLICHKEITSTEST XX

Ein Persénlichkeitstest bzw. das Ergebnis, das deinen Kund:innen
per E-Mail geschickt wird, ist ein tolles Tool, um deine Kompetenz
als Coach/Trainer:in zu présentieren und den ersten Anlass fir ein
persénliches Gesprdch zu liefern.

0, Typeform in Kombination mit Zapier & Active Campaign, Lamapoll oder ein
O Wordpress Plugin "Quizmaker”

! Nutze diese Variante erst, wenn du genug Erfahrung mit oben genannten
e,/ Tools, oder eine erfahrene VA an deiner Seite hast.

KANBAN BOARDS K

Stelle deinen Kund:innen eine deiner Kanban-Board Vorlagen zur
Verfigung. Wenn du z. B. eine Vorlage flir einen Social Media Plan, einen
Launch Plan etc. entwickelt hast, kannst du diese als Freebie nutzen

Q.Q Hier brauchst du ein Tool wie Trello oder Asana

Wenn du solche Boards teilst, denk an eine Rubrik mit deinem "Call-to-action”. HeiRt:
. Fuge in diese Spalte alles ein, was deine Kunden zu deinem Produkt wissen mussen.

(Testimonials, Links, Benefits, usw.)


https://partner.canva.com/c/2337150/1002728/10068
https://www.canva.com/design/DAErtMARqrU/m_Xk2ihHVNKpL6qYWfdPXg/view?utm_content=DAErtMARqrU&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=sharebutton&mode=preview
https://www.activecampaign.com/?_r=QV3E246D

Y voruacen (sen) B

Erstelle optisch ansprechende Vorlagen fur deine Kund:innen.

Sie sollten in deiner CI gestaltet sein. Der Mehrwert fur deine Kund:innen
besteht darin, dass sie sich die Dateien einfach ausdrucken und damit
arbeiten kénnen.

O Hier empfehlen wir dir ganz klar Canva! Hier findest du bereits Vorlagen zu allen
Q’ mdglichen Bereichen, die du ganz einfach anpassen kannst.

' Beispiele: Templates fur Social Media Postings, Journalingzettel, Eréihrungsplan,

e..) Motivationskalender, Schlaftracker, etc.

CHALLENGES & WORKSHOPS Il

Eine Challenge bzw. ein Workshop kann ein toller Einstieg in die
Zusammenadrbeit mit dir sein. Du legst die Dauer fest. Ob 2h oder 7 Tage;
hier bist du komplett flexibel. Wéhrend dieser Zeit erhalten deine
Kund:innen einen Impuls oder Ubungen von dir. Am Ende des Workshops
launchst du dein Angebot und holst sie als Kund:innen an Board.

Basic: Postings & eine FB-Gruppe; Du hast mehr Erfahrung? Dann bau dir
O eine Landingpage und verbinde ein E-Mail Marketing Tool.

! Aus unserer Erfahrung mit der Zusammenarbeit von Uber 100 Coaches
. kdénnen wir sagen, dass sich dieses Format fur die meisten bewdhrt! Hier ist
es im Anschluss viel leichter, ein hochpreisiges Produkt zu verkaufen.

MINI-KURS (E-MAIL SERIE: VIDEOS) KX

Statt einem Workshop, den du meist live durchfuhrst, kannst du
deinen Kund:innen auch eine ganz Serie an Videos oder E-Mails, die
aufeinander aufbauen zusenden.

0 E-Mail Marketingtool wie Active Campaign und eine Landingpage,
O‘ um sich anzumelden.

" Achte beim E-Mail Marketing unbedingt daraf, dass du ein "double-opt-in" hast.
e. /] AuBerdem sollte sollte diese Serie sich Uber mindestens 3 Tage erstrecken um
eine bessere Kundenbindung aufzubauen.
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https://partner.canva.com/c/2337150/1002728/10068

Passend zu einem zu einem umfangreichen Video oder Artikel von dir
stellst du eine Checkliste mit den wichtigsten Inhalten zusammen.

Je nach Anspruch kannst du einfach mit Powerpoint bzw. Word starten oder

Q’Q du nutzt Canva.

'I, Hier findest du Vorlagen fur deine Checkliste.

Ein Cheat Sheet ist eine Art Spickzettel mit Inhalten die man sonst
auswendig lernen musste. Du erleichterst deinen Kund:innen somit
erheblich ihren (Arbeits-)Alltag und bietest so Mehrwert.

QO‘ Du kennst unsere Antwort wahrscheinlich schon ;—) Canva oder Word, etc.

Mégliche Inhalte fur dein Cheatsheet: Shortcuts: Fachbegriffe, Hacks

e../ Hier gibst Beispiele, welche du gern als Vorlage nehmen darfst :)

Ein solches Freebie beinhaltet im Idealfall eine konkrete Strategie /
Behandlungsmethode [/ Coachingtechnik, die du mit einem/einer deiner
Kund:innen durchgefihrt hast und welche zu groBartigen Ergebnissen flr

diese Person gefuhrt hat.

QQ same same - Canva, Word, etc.

', Beschreibe in ca. 3 bis 5 Seiten, was du fir diesen Kunden gemacht hast
o, ,’ und welche Erfolge der Kunde dadurch hat. Dann gibst du ein paar Tipps
dazu, was dein Lead kunftig selbst anwenden kann.
Beispiel: Wie sich Susanne (Yogalehrerin) wédhrend des Lockdowns einen
Onlinekurs mit monatl. 5.000€ Einkommen aufgebaut hat.


https://partner.canva.com/c/2337150/1002728/10068
https://www.canva.com/design/DAErtXN4zL0/bpGQGJCXUtfgwIHNhhhOEA/view?utm_content=DAErtXN4zL0&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=sharebutton&mode=preview
https://www.canva.com/design/DAErtdPUqsw/gljNwt1uunPp7X4DwucV1Q/view?utm_content=DAErtdPUqsw&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=sharebutton&mode=preview
https://partner.canva.com/c/2337150/1002728/10068

m ROADMAP | WORKFLOW I

Wenn du in deinen Coachings/Trainings bestimmte Abléufe oder
Vorgehensweisen weitergibst, kannst du daraus ein sehr
attraktives Freebie fur deine Kund:innen kreieren.

Q Canva, Word, ein Projektmanagementtool wie Trello oder ein Mindmapping-
O Tool wie "MIndmeister”

Produktivitétstipp: Schreibe von Beginn an deine Abl&ufe nieder. Dann
!’[ brauchst du fir dieses Freebie keine Zeit mehr in die Recherche zu
** investieren, sondern musst deine Abl&ufe nur noch in Form bringen.

m WEBINAR T

Ein Webinar ist ein Online-Live-Seminar zu einem bestimmten Thema,
das deinen Kund:innen einen ersten Eindruck vermittelt und dir die Chance
gibt, dich und deine Arbeit in voller Aktion zu préisentieren. Du gibst
relevante Informationen, ohne zu tief ins Detail zu gehen - dies geschieht in
deinen bezahlten Angeboten. Dein Webinar sollte Lust auf mehr machen.

Q Ohne Landingpage kannst du einfach mit Zoom und der Anmeldefunktion starten.
c' Ansonsten gibt es Tools wie Webinaris & Webinarjam. AuRerdem brauchst du ein
E-Mail Marketing Tool wie z.B. Active Campaign.

Mach dich mit deinem Tool vertraut. Nutze Fragen, um die Wartezeit zu
”[ Uberbricken, bis alle Teilnehmer:innen im Raum sind. Sei interaktiv & setze auf
einen Medienmix. Einfach nur Powerpoint war gestern.

Wir freuen uns sehr, wenn du uns verlinkst

sobald dein Freebie fertig ist =)

*Wir haben dir oben Canva & Active Campaign mit einem Affiliate Link hinterlegt. Das bedeutet, dass wir hierfir eine
Provision bekommen. Unabhdngig davon empfehlen wir beide Programme zu 100% und du bezahlst dadurch nicht mehr.


https://partner.canva.com/c/2337150/1002728/10068

So vermarktest dudein

organisch Uber Social Media

Du besitzt eine Facebook Gruppe und hast noch keinen
Info/Willkommenstext hinterlegt?

Dann ist es jetzt an der Zeit, deinen Text zu verfassen. In der Info-
Sektion ist der richtige Platz fur alle wichtigen To-Do’'s zum Start in
deiner Gruppe. Dort kannst du auch dein Freebie verlinken. Zusétzlich
dazu bietet sich ein Willkommens-Post flir neue Gruppenmitglieder
an. Dort kannst du ebenfalls auf dein Freebie verweisen.

Du hast eine Unternehmensseite auf Facebook? Super! Hier kannst
du gleich mehrere Hebel nutzen.

Du kannst auf deinem Seiten-Titelbild auf dein Freebie hinweisen.
Eine weitere Option ist der Button unterhalb deines Titelbilds.
Diesen kannst du z. B. auf die Landingpage fur dein Freebie
verlinken.

Eine einfache & schnelle Méglichkeit ist es ein kostenloses
Angebot zu deinem Freebie anzulegen.

Pinne einen verdéffentlichten Beitrag oben an. Somit wird der
Beitrag zu deinem Freebie deinen Kund:innen immer als Erstes
angezeigt.

- - -
Baue dein Business in nur
auf auf
Themen: Positionierung | Contentstrategie | Communitybuilding | Marketing | \ Titelbild
Authentisch Verkaufen | Produktaufoau | uvm;

~ MOVEMBER 22

Digitalheldinnen

520 Follower « 1 Gefalgt




# 3 Instagram
Nutze in deiner Instagram Beschreibung die Méglichkeit einen Link zu

hinterlegen. Erstelle regelmdRig Stories und verweise darin auf dein
Freebie und den Link in deiner BIO. Erklére hier in wenigen Worten den
Mehrwert.

LinkedIn # 4
Schreibe regelmafige Artikel auf Linkedin, die ebenfalls zu deinem Freebie

passen und erwdhne dieses am Ende. So gewinnst du deine Leser, die sich
fur deine Thematik interessieren und im besten Fall auch gewillt sind,
weitere Informationen von dir zu erhalten.

# 5 InstagramPrivate Profile
Nutze nicht nur deine beruflichen Profile zur Vermarktung. Das heift,

du solltest nicht nur den Fokus auf deine Unternehmensseite, deine
Gruppe oder deine anderen “offiziellen” Profile legen. Wir haben super
gute Erfahrungen damit gemacht, unseren beruflichen Content
ebenfalls auf unseren privaten Profilen zu teilen. Manchmal sitzt
deine Zielgruppe ndmlich dort wo du sie gar nicht mehr wahrnimmst,
ndmlich in deiner Freundesliste.

Y
-» Um sofort starten zu kénnen, schenken wir dir noch 5 Canva &
Templates um dein Freebie zu vermarkten \R



https://www.canva.com/design/DAErb1m_qrE/B5VWImUvePE9-EQjSKjbQQ/view?utm_content=DAErb1m_qrE&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=sharebutton&mode=preview

Herzlichen Gliickwunsch!

DEINE MEILENSTEINE BIS JETZT

? Du hast ein klares Bild deiner Zielgruppe
? Du kennst deine Stdrken und wie du sie optimal einsetzen kannst
?bu weilt, womit du deiner Zielgruppe helfen kannst
TDu kennst Vor- & Nachteile verschiedener Freebiearten und hast einen konkreten Plan,
was du umsetzen willst und mit welchen Tools du daflr arbeiten musst

Zu diesem Thema erstelle ich mein Freebie:

Dieses Format werde ich flir mein Freebie nutzen und ich habe mich aus folgendem Grund dafur
entschieden:

Diese Tools brauche ich fur die Umsetzung & Vermarktung:

Bis zu diesem Datum habe ich das Freebie fertig:

Und jetzt ist es an der Zeit, dich zu feiern!!!!

Du willst dich committen?

Sprich éffentlich Gber deine Pléine, nimm deine Zielgruppe mit, mach die Deadline
offiziell und verlinke uns auf Instagram @digitalheldinnen, denn wir freuen uns
riesig, wenn wir Frauen in die Umsetzung bringen kénnen!



https://www.instagram.com/digitalheldinnen/

Dein/eg O—M/W

[ 1 VORBEREITUNG

¢ Definiere fur WEN du dein Freebie erstellst
(Positionierung)

e Definiere 1 Problem, dass dein Freebie I6st

« Uberlege dir das passende Format (Video,
Audio, PDF etc.)

¢ Welche Hard & Software benétigst du

FREEBIE ERSTELLEN RIXEREEEEEEIEIRLS

* Skripte dein Freebie grob durch (kurz, knackig,
auf den Punkt gebracht mit ordentlich
Mehrwert)

e Erstelle dein Freebie (Einheitliche CI beachten)

» Uberleg dir einen guten Namen & catchy
Headlines

3 LANDINGPAGE

* Erstelle deine Landingpage (dort tragen sich die
Interessenten ein) + Fast Fertig & Dankeseite

 Freebie zum download/ansehen zur Verfiigung
stellen

e Datenschutz + Impressum hinzufliigen

e Falls du Trackingcodes nutzt Cookie Plugin nicht
vergessen

E-MAIL MARKETING YXXTTTTTTTIRR

e Formular erstellen & auf LP einbinden

e Automation mit Auslieferungsmail anlegen

» Willkommenssequenz anlegen (Wérmt neue
Kontakte weiter auf)

| J PrROMO

e Omniprésenz erzeugen - Sei mit deinem Freebie
auf allen Kanélen présent die du aktuell nutzt

« Andere ausgehende Links wie z. B. in deiner
Instagram Bio und fuhre direkt auf dein Freebie

e FUge dein Freebie in deinem Linktree ein

e Sprich regelmdRig in z. B. Storys Uber dein Freebie

¢ Schalte gegebenenfalls Werbeanzeigen um das
Wachstum zu beschleunigen

e Behalte deine Zahlen im Blick (éffnungsrqten,
neue Abonnenten, Conversionrate etc.)

¢ Justiere nach und verbessere dein Freebie und
deine Prozesse bei Bedarf



DEIN KOSTENLOSES STRATEGIEGESPRACH

¢ Du hast eine Idee fur dein Freebie, aber so richtig sicher fihlst du
dich damit noch nicht?

¢ Wenn du an die Technik denkst, kommt bereits Frust auf und wo du
anfangen sollst, wird dir einfach nicht klar?

¢ Du hattest gerne Feedback von Profis, die tagein, tagaus nichts
anderes machen als genau solche Funnel aufzubauen?

Dann buche dir JETZT dein persoénliches & individuelles Strategiegespréch und
bekomme Feedback von uns. In einem 20-minutigen Call besprechen wir, wie
wir dich auf deinem Weg zu einem funktionierenden Freebie-Funnel begleiten
kénnen. Wir geben dir darin Input & Verbesserungsvorschlége, um mit deinem
Freebie eine E-Maiilliste aufzubauen, die wirklich verkauft.

GANZ WICHTIG: Das Ganze ist zu 100 % unverbindlich!
Egal, ob du mit uns weiterreisen méchtest oder den Weg alleine gehst, wir
werden dir keinen der Weg aufzwdngen. Du kannst also nur profitieren.

JETZT mit allen Dreien, step by step und ich
ich freu mich sooo drauf weil ich die Videos
in der Membership sooo hilfreich finde! &

Mich macht die MEMBERSHIP echt HAPPY!

(} \ zeitmitraum_simonewirzberger Ich starte

#membershippy &
JETZT GESPRACH
(L]
tooltree_academy Dank eurer Membership " : :
FUR 0 € BUCHEN habe ich tatséchlich alle 3 Prozesse Hallo Médels, hier kommt ein
automatisiert © riesiges Dankeschdn an euch! - Ich
+ Calendly fiir kostenfreien kennenlerncall habe am Donnerstag meine erste
H H H v 2 Produkte die 24/7 gekauft werden Masterclass gerockt und ein 1:1
Slchere' dir ,JETZT deinen v ein Crazy geiles Freebie was zu nem Tiny Coaching raus verkauft. 24 Dank
unverbindlichen Platz & Offer fiihrt,... elirerAC Videos ( die ich gefiihlt
erhalte deine persénliche — : schon mitsprechen kann &/&)
Freebie Strategie! A"*?"“’;ﬂ“ﬂ'}? ol w“:“'ge" Wochen/Monaten und eurer Masterclass Secrets! Ich
: ;32:-:”. al:t: ll:tl:“hy .w_ay 0,0 Technik/ habe mein Workbook aus Mai in PDf
_egue POERISHE: ) Escape gehauen uns das war s0000
10 Min.  Antworten  Nachricht senden easy. ®#@. - Danke danke danke fiir
.:E euch! o1 Und weiter gehts... #3¢
DIGITAL


https://digitalheldinnen.tucalendi.com/digitalheldinnen/strategiegespraech
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